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Academy

Marketing avanzato - LM MAMS





Obiettivi del corso


Al termine del corso lo studente:



	è in grado di comprendere il funzionamento delle dinamiche contabili di una organizzazione sportiva;
	è in grado di svolgere l’attività di pianificazione e di controllo economico nell’ambito delle attività motorie e sportive.




Programma/Contenuti


Il corso di Marketing Avanzato combina una parte teorica, realizzata all’inizio del corso (circa 1/3 delle ore), con una parte pratica.



	La parte teorica affronterà il business marketing sportivo ovvero marketing alle aziende, istituzioni, pubblica amministrazione.
	La parte pratica prevede la realizzazione di un business game. In questo business game, lo studente sarà il responsabile di un ufficio marketing di una azienda. Dovrà quindi affrontare le problematiche del mondo reale. Il gioco è interattivo e gestito da una intelligenza artificiale.



Sono previste inoltre diverse testimonianze di manager nel marketing sportivo.






Testo di riferimento

“Marketing e management dello sport: Analisi, strategie, azioni”, di Sergio Cherubini, edizioni Franco Angeli (capitoli 4, 5, 6, 7 e 8)






Metodi didattici


	Lezioni frontali e assistenza nel Business Game.
	Lezioni frontali e strumenti di supporto.
	Fissare le idee attraverso Business Case e testimonianze.
	Esercitazione di gruppo per rendere operative le conoscenze acquisite.






Materiale didattico


1a Lezione 27 settembre

2a-3a Lezione 11-18 ottobre

4a-5a-6a Lezione 25 ottobre – 8 novembre – 15 novembre

7a-8a-9a Lezione 22 novembre – 29 novembre – 6 dicembre



Testimonianze


Rai Pubblicità – Marco Colonna

Rai Pubblicità – Caso Toyota

Rai Pubblicità – Caso Lavazza ATP Finals

ChainON StageUp – Giovanni Palazzi

LBA – Francesco Riccò



Casi studio


Fit To GO

Valutazioni prova di gruppo

Risultati Frequentanti 09/01/2024

Risultati Non Frequentanti 09/01/2024

Risultati Frequentanti 23/01/2024

Risultati Non Frequentanti 23/01/2024

Risultati 13/02/2024

Per qualsiasi informazione scrivere a rlopopolo@pdfor.it



Business Game


Manuale


Presentazione










Docenti del corso











Daniele Rimini
















Richiedi informazioni




 














Compila il form di contatto per maggiori informazioni
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BROCHURE CORSO PROJECT MANAGEMENT PROPEDEUTICO ISIPM-BASE®
10 Ottobre 202321 Febbraio 2024









Gli Speaker PDFOR al PMexpo 2023!
29 Agosto 202329 Agosto 2023









Ricordi di una giornata indimenticabile: i 20 anni di PDFOR!
27 Giugno 202327 Giugno 2023

























ContattaciInvia una richiesta o contatta il tuo esperto PDFOR



Contattaci










Partner

Lavoriamo con






































				


			

				PDFOR nasce dall'esperienza di un gruppo di professionisti con competenze distinte sulle diverse aree aziendali, che ha consentito di rispondere alle differenti esigenze dei processi di crescita delle aziende.


			




La nostra sede
				
PDFOR Consulenza Direzionale SRL


Via Giuseppe Brini, 38


40128 - Bologna, Italia




RAGGIUNGICI





			




Metodo

	Competition & Market Development
	Strategy & Sustainability Governance
	Innovation & Project Management
	Human & Relationship System






Lavora con noi
				Lavora con noi

			





Contatti
				
Email: mail@pdfor.it


Telefono: +39 051 0953317

Lavora con noi
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