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	Competition & Market Development

Guida: Il piano Marketing BTOB17 Luglio 202007 Giugno 2023|Competition & Market Development
Hai una strategia aziendale chiaramente definita con obiettivi misurabili? Hai un budget definito per l'implementazione delle attività di marketing annuali? Hai una struttura organizzativa a supporto del marketing? Hai un’ampia gamma di prodotti/servizi e un fatturato annuale superiore ai 5...
Entra




5 consigli per migliorare il Fan Engagement in una società sportiva14 Novembre 201807 Giugno 2023|Competition & Market Development
Creare una solida relazione di fiducia con i propri fan, all’interno di una realtà sportiva, è di assoluta importanza. Poter contare sulla disponibilità di un gruppo di persone pronte a sostenere le vostre attività è fondamentale dal punto di vista...
Entra




5 modi in cui i Social Media migliorano la Customer Experience B2B19 Settembre 201807 Giugno 2023|Competition & Market Development
Se 10 anni fa avessimo valutato l’impatto che i social avevano sulla custumerexperience, il responso sarebbe stato quasi nullo, o comunque non rilevante. Possiamo andare ad individuare però 5 elementi chiave su come oggi i Social influenzino il mondo B2Bin...
Entra




CRM: uno strumento da valorizzare12 Settembre 201807 Giugno 2023|Competition & Market Development
Per un’azienda, la gestione accurata delle proprie relazioni commerciali risulta essere una strategia fondamentale al fine di fidelizzare clienti e fornitori, costruendo rapporti personalizzati e a lungo termine. Il CRM (appunto, Customer Relationship Management) serve a questo e a molto altro: l’ottimizzazione delle relazioni commerciali di un’azienda, infatti,...
Entra




7 Informazioni non verbali che il profilo Linkedin rischia di rivelare04 Giugno 201807 Giugno 2023|Competition & Market Development
Per comunicare in maniera efficace su Linkedin è bene avere presente che prendersi cura del proprio profilo personale corrisponde prendersi cura della propria carriera. Esistono sette punti che per gli utenti più attenti sono dettagli fondamentali da tenere in considerazione quando...
Entra




L’oceano (rosso) e le sue trappole22 Giugno 201607 Giugno 2023|Competition & Market Development
Negli ultimi quindici anni, Apple ha introdotto l’IPod, ITunes, IPhone, Apple Store e IPad. Dal 2001 alla fine del 2014 la capitalizzazione di questa azienda è aumentata di 75 volte. Nello stesso periodo, Microsoft è aumentata solo del 3%, ed...
Entra






L’Azienda
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Un gruppo di professionisti con competenze distinte sulle diverse aree aziendali.
Entra
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Un team che supporta tutte le fasi di implementazione di progetti diretti allo sviluppo e all'ottimizzazione.
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Iscriviti alla newsletter
				
Lascia questo campo vuoto se sei umano: 




			
Visita lo Shop
				[image: ]

			



				[image: PDFOR][image: Pofo]


			
				PDFOR nasce dall'esperienza di un gruppo di professionisti con competenze distinte sulle diverse aree aziendali, che ha consentito di rispondere alle differenti esigenze dei processi di crescita delle aziende.


			

La nostra sede
				
PDFOR Consulenza Direzionale SRL


Via Giuseppe Brini, 38


40128 - Bologna, Italia
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Email: mail@pdfor.it


Telefono: +39 051 0953317
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