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Formazione
I corsi dell'Academy PDFOR

I partner PDFOR vantano una pluriennale esperienza in docenza universitaria e post-universitaria


I partner PDFOR vantano una pluriennale esperienza come docenti e collaborano attivamente con l’Università Alma Mater di Bologna (sedi di Bologna, Forlì-Cesena e Rimini) e con alcune tra le più prestigiose Business School italiane. Inoltre, siamo impegnati in numerose attività formative presso aziende che richiedono il nostro aiuto per programmare interventi di training personalizzati e costruiti “ad hoc”, in base alle esigenze e alle criticità del gruppo.






Management dello Sport


Il corso ha l’obiettivo di introdurre gli studenti ai temi del Management dello Sport. Offre molteplici strumenti per lo sviluppo delle organizzazioni sportive, in termini strategici ed operativi, e stimola ad una gestione manageriale delle stesse. Al termine del corso, gli studenti saranno in grado di utilizzare gli strumenti di analisi e strategici…





Entra




Organizzazione e strutture aziendali


Al termine del corso lo studente è a conoscenza di un insieme di strumenti per la valutazione e comparazione delle organizzazioni aziendali con riferimento al governo dell’impresa in termini strategici ed operativi. Nello specifico è in grado di analizzare strutture e processi delle diverse forme aziendali, valutare le dimensioni chiave delle variabili…





Entra




Economia e gestione delle imprese


Al termine del corso, lo studente possiede le fondamenta teoriche per la comprensione delle tematiche di gestione delle imprese. In particolare, è in grado di analizzare un’impresa nei suoi elementi fondamentali e nei rapporti di base con l’ambiente, nei circuiti di finanziamento e di investimento, nonché in quelli relativi alla descrizione…





Entra




Bilanci aziendali e Controllo di Gestione (Modulo 2) - LM MAMS


Obiettivi del corso Il corso ha l’obiettivo di introdurre gli studenti ai temi del Business Planning applicato al contesto sportivo. Dopo aver introdotto i vantaggi principali dello strumento verranno presentate le variabili che concorrono alla redazione del documento e alla predisposizione del percorso logico, per poi analizzarne in maniera approfondita ogni singola componente. Inoltre, mira a fornire gli …





Entra




Marketing avanzato - LM MAMS


Al termine del corso lo studente è in grado di comprendere il funzionamento delle dinamiche contabili di una organizzazione sportiva; è in grado di svolgere l’attività di pianificazione e di controllo economico nell’ambito delle attività motorie e sportive …





Entra




Marketing - SAMS


Conoscenze e abilità da conseguire Al termine del corso lo studente possiede i concetti fondamentali del marketing, sia per quanto riguarda l’analisi del comportamento del consumatore che della strategia d’impresa. In particolare lo studente sarà in grado di comprendere le dinamiche competitive e l’orientamento al mercato …





Entra




Key Account management e Trade marketing - CLAMM


Conoscenze e abilità da conseguire Al termine del corso, lo studente è in grado di comprendere i concetti teorici e applicare empiricamente modelli, strumenti e tecniche per l’analisi della clientela e per il funzionamento del marketing delle imprese di produzione verso gli intermediari, il marketing delle imprese commerciali e quello svolto dalle imprese di beni e servizi offerti ad altre imprese …





Entra




Strategia Aziendale - LM MAMS


Conoscenze e abilità da conseguire Al termine del corso lo studente conosce i concetti fondamentali della strategia d’impresa e delle condizioni di sviluppo dell’impresa …





Entra




Marketing - CLEI


Il corso si propone di introdurre e delineare i concetti di marketing, marketing strategico e marketing operativo. In particolare il focus del corso sarà tanto sul concetto di marketing strategico (prima parte del corso) quanto a quello di marketing operativo (seconda parte del corso), con un approfondimento del ruolo del marketing nell’economia e nell’impresa, ed una particolare attenzione ai concetti di orientamento al mercato in presenza di cambiamenti ed innovazioni …





Entra




Marketing e Tecniche di Commercio Internazionale


Il Master intende formare futuri manager, consulenti e imprenditori con le competenze necessarie ad avviare una carriera professionale nelle imprese operanti in contesti internazionali e in particolare sul mercato russo, assicurando un contributo alla realizzazione degli obiettivi aziendali.

Il Master, primo ed unico in Italia ed in Europa, fornisce competenze giuridiche (diritto commerciale, tributario, del lavoro, pubblico) …





Entra




Project Management - CLAMDA


Il “progetto” può essere considerato come una combinazione di risorse e fattori organizzativi uniti temporaneamente per raggiungere obiettivi unici, definiti e con vincoli di tempo, costo, qualità e risorse. Uno sforzo innovativo complesso, che comporta compiti interrelati eseguiti da varie unità organizzative con obiettivi, risorse, temporizzazione e budget definiti seppure dinamicamente variabili …





Entra
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				PDFOR nasce dall'esperienza di un gruppo di professionisti con competenze distinte sulle diverse aree aziendali, che ha consentito di rispondere alle differenti esigenze dei processi di crescita delle aziende.


			

La nostra sede
				
PDFOR Consulenza Direzionale SRL


Via Giuseppe Brini, 38


40128 - Bologna, Italia
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